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Déterminer vos besoins Estimer votre Bier
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Importantes pour un vendeur 1 Le type de hien
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La valeur de votre bien et la

marché

«&e prix de votre bien doit étre fixé

au marche, pour cela il est primordial
analyse comparat.

consulter votre conseiller imnmobthedd

empl oy®e »pour | 0e

1 Le prix du marché

Votre bien peut étre estimé differemn

assureur, votre banquier, votre notaire
famille et wogrme. La seule valeur qui
retenue est «edrdhe
gue | Oepnix da marehdgui est U
réelle objectivité.

1 Analyse comparative de marché

Pour vous aider a déterminer le pri]
votre bien, | danal
du pl an dnieaégariepnofess

a qui vous déciderez de faire confiance.

1 Le délai

Pour un bien immobilier évalué a sa
délainormsalpour la vente est au maxi
Mmois.
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1 Nous prenons en compte

V Les biens récermmest
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«Ne négliger pas certains facteurs
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M Conditions du marché
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1 Le Marché comparatif
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{1 eur prix et leur état




Les obligations du vend
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de transmettre to

Lpe rolq de votre conseiller im

son bien. Lors de la signature de la promesss dafoemer, sur la reglementation e

i est
de certificats.

Diagnostic amiante

Diagnostic amiante

un.

Diagnostic plomb
Si legpmis de construire du
antérieur au 1 er Janvier

Diagnostic plomb

réduite a 1 an
“4m Certificat loi Carrez

aperieur a 8 m?, sauf pa

tfravaux.

$<s ERNT:
| (Etat des risques naturels et
technologiques)

valable 6 mois.

DPE
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Diagnosted®rmance énergetique:

le certificat est valable 10 ans.

dpeésesiter urbcertaih pogviaidier gue vele disposez de tous

nécsaires, ou le cas échéant, de p
rediriger vers des prestataires de confic

Si le permis de construire du biga<£skperts partenaires de Delle tmmc
antérieur au ler Juillet 1P97. Le

certificat dure 3 ans, sauf en cas dgelle Immobilier peut vous in
travaux, auquel cas il faudrp esyépifgellement vous diriger vers

intervenants en toute imdépendanc

pien est

4 194%rk8it & Mutuel
certificat est valable pour yne
indéterminée, sauf en cas de présence
de plomb, auqea cakdité ast

mpe:eue a qui parler
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Pour tous les biens en coproprietén :
klngl°étdes Cour’rlers

| garage. Le certificat est valable pour
une durée indéterminée, sauf en cas de

//A CREDIT IMMOBILIER DE FRANCE
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Pour tous les bhiens. Le certificat est




La promotion de votre biert e s

M Sur notre site internet
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Facteur s

« VOUS est rec
positifs indirectement liés au bien que
vendre
Les facteurs sont

V Lesdnsports publics

V La localisation géographique partig

V Les espaces verts

V Les écoles

V Les commodités commerciales
V Les centres de loisirs et de soins
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VVitrines dbdagenc
Internet

Publicité dans les magasines
Recomniarmda

Notoriété

Portes ouvertes

Démarche phoning
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Pl an doac

«Vous devez pron
votre bien de la facon
Ble pour vous ol
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de tenm@plus court poss
Delle immobilier vous propose ¢
uliergersonnalisées
V Visualisation de votoeidies collaborat
votre bien et viendront le visiter afin
promouvoir aupres de leur clientele.
V Strategie promotiomeibels proposon:s
pl an marketing p¢
un maxi mum dodac ¢
V Négociation etnvaundeallons travailler g
qualifier et sélectionner les acdaéreu
négociakioplus favorable pour \erust, ¢
suivre tates étapes de la transactiol




Actions immeédiates de communication Diffusion de votre bien

«Des les premiers jours, il faut mettre en piaca les e

di ff®rentes
pl us vite un

®t apes
acqu

mais un temps de mise en vente qui du
opinion défavorable aupres des acquers
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d Apposer un panneau Delle
Immobilier
nf or mer |
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1 Les panneaux Delle Immodbitebién
a vendecela doit se voir.

1 Promotionlocal par ce qu
bien habite peptesteevotre agenes,
peut a tout moment consulter
quotidiennement mise a jour.

1 Presse et publicité régiomipliant
journaux gratuiist r e bi en
bien sera régulierement mis en ava
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